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Vallalkozas Inditasa NOVA %
Checklist #1

Validalas személgiségﬁnk oldalarol

Ki vagyok én most?

Ki szeretnék lenni a jovében?

Miért fontos ez a vallalkozas nekem?

Mik a személyes céljaim?

Milyen értékek fontosak?

Mik az erésségeim?

Milyen tapasztalataim vannak, amire épiteni tudok?
Milyen életet szeretnék?

Hany orat szeretnék dolgozni?

Kikkek szeretnék egyiitt dolgozni?

TIPP CEL
Naplozz 10 napig mindenrol: Mit Tudatositsuk
Csindlsz, mennyi ideig, milgen énmagunkat,
¢rzessel tole el. Kezdve az alvassal, igényeinker,
minden aprosagot vegyel bele. preferencidinkat,
1ehetéségeinket.
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Vallalkozas Inditasa
Checklist #1

Validalas piaci oldalrol

Milyen problémaja van a kivalasztott célkozonségnek?
Miért ez a problémaja?

Mi a baj a jelenlegi, piacon 1évé megoldasokkal?
Melyik problémaval foglalkozom szivesen?

Milyen hasonlé megoldasok vannak?

Milyen megoldast tudnék én kinalni?

Hogy fogom validalni a megoldast?

Hol van az én célkozonségem, hogyan érem el 6ket?
Mi lesz az én egyediségem? Mi a versenyel6nyom?
Milyen tizleti modellekben dolgoznak masok?

Miben tudnék tjat hozni?

CEL
TIPP
Kezdd el a folyamatos Tisztan lassuk a
tigyfelinterjukat es kerdoivet, hogy problemat,
ne hozz letre olyat, amire nem megolddst és a
lesznek vasarloid. Keress mentort, tervezett iizleti és
szakmai kozdsseget. miksdési
strategiankat.
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Vallalkozas Inditasa
Checklist #2
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Kommunikacio-ertekesites

Milyen fajdalom pontjai vannak a célkdzonségemnek?

Milyen szavakat hasznal ennek leirasara?

Milyen haszna van abbol, ha megveszi a termékemet? (nem elénye...)
Milyen platformot hasznal a célkozonségem, hol érem el 6ket?
Milyen {izenetet szeretnék kozvetiteni potencialis vasarloim felé? Mit
gondoljanak a vallalkozasomrol?

Milyen értékesitési csatornakat fogok hasznalni? Milyen értékesitési
ttvonalon (Iépésr6l-1épésre) viszem végig a vevot?

Szamlazast hogyan oldom meg?

Vallalkozoi igazolvany vagy cég? Meg van minden engedélyem az
értékesitéshez?

Végzettség sziikséges?

Hogyan fogok ado6zni?
TIPP CEL
Barmennyire nehéz, tares ki a celkdzonseq Tisztdn ldtni a

szukitesenel, talald meg, fogalmazd meg a niche- folg amatot arrol
)

t. Minel sztikebb, annal pontosabban tudsz h f .
o P : ogyan fogom elerni,
felejitk kommunikalni, ¢s mind a google, mind a _ R .

: . . A . 1nsp1ra1n1, edukalni
social media szereti a sztk celkdzonseghez valo b iy
specifikus kommunikaciot. Ha sziikseges, a fenti (ha sziikseges) a

.o . / /

kerdesekhez es deleceleshez keress egy kozosscgcm, Cs hoggan

szakembert. ertekesitsek.
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Vallalkozas Inditasa
Checklist #2

Bevétel-kiadds - Arazds

Tervezett bevételi szamok? Ehhez milyen arat fogok
elkérni?

Tervezett kiadasi szamok: milyen fix koltségeim lesznek?
Milyen valtozora kell késziilni? Beruhazas lesz-e?

Tékét kell bevonni? Ha igen, honnan tudok?

Mi lesz az arazas kialakitas elve: versenytarselemzéssel,
koltségelveken, kereslettdl fiiggs?

KPI-ok: milyen mérészamok lesznek szamomra a
mérvadoak, amib6l tudni fogom, hogy sikeres vagy: pl.

feliratkozok, atkattintasok szama, el6fizet6k szama...

TIPP CEL

Tudjuk, hogg nagy kihivas, de kezdd az elején a .
liesttme f ok fol . L Tisztan laeni, hogyan
teljesitmeny szamok folyamatos monitorozasat:

/ . .
postok, 1dtogatdsok, feliratkozok... mi mikaodik, fogom mernt, elemezni

mi nem. teljesitmenyem, es
Az arazasnal érdemes elindulni eqy t{pusﬁval, és Vcﬂtozmtni, ha
kozben ezt is, mint mindent, tesztelni, szﬁkséges.
optimalizdlni.
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Vallalkozas Inditasa
Checklist #2

KlllCS személgek éS rendszerek felkutatdsa

Van tigyvéd ismerGsom?

Adétanacsadot ismerek?

Grafikust vagy webfejleszt6t?

Milyen kommunikacios rendszereket és eszkozoket
ismerek?

Es a mentalis lelki egyensulyomat melyik szakember és
kozosség segitheti?

Kit6l szeretek leginkabb inspiralodni?

TIPP CEL
Bekeidoben épitjitk a tamaszpontokat. Kutasd Tisztan ldeni, tudni,
fel azokat a kulcs embereket, akikhez a kihez fordulhatok

legnaggob]'o,sziik,ség esetén fordul.hatsz. [dot és lviy idején.
energiat sporolhatsz meg, mi tébb, a
problemadat is hamarabb meg tudod majd

oldani.
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